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□记者 于传将
□通讯员 宋忠修

又是一年开学季，各家银行
也纷纷走进大学校园为学子们
提供金融便利服务，其中五彩缤
纷的信用卡款式和丰富多彩的
优惠活动，吸引了不少学生族的
目光。

“先消费后还款”的信用卡，
在越来越普及的今天，大学生是
不是也应该办一张呢？

理财账户和消费账户分开

“信用卡最重要的作用还是
代替现金，虽说大学生日常消费
金额有限，但在大城市读大学，每
个月也要2000元左右的支出，这样
平时在便利店、网上淘宝、在外聚
餐都可以用信用卡，还是很方便
的。刷卡相比使用现金，首先是携
带方便，对女生来说少带现金也
比较安全，还避免了遭遇假币风
险。”今年大四的王同学是一位卡
龄3年的“资深”卡友，对信用卡的
看法比较理性而且全面。

虽然用储蓄卡也可以替代现
金，但颇有理财头脑的王同学认
为，“储蓄卡上通常存着自己所有
的钱，相当于一个理财账户，如果
平时刷储蓄卡，感觉揣着几万元的
家当在外面拿着刷有点不安全。”

将理财账户和消费账户分
开，是一个良好的理财习惯，而
信用卡就是一个相对独立的消
费账户，额度是有限的，使用就
相对安全。王同学告诉记者，她
使用的建行大学生龙卡还可以
通过手机银行APP随时设置每月
的累积交易限额，即安全又方
便。结合时下最流行的Apple Pay
和云闪付，许多地方只要用手机

一键即可完成支付。

聪明地刷卡

是一笔宝贵投资

除了用来消费支付，信用卡
的另一大功能就是消费信贷，但
这也是家长和学校担心的问题，
学生没有稳定的收入，万一自控
能力差，透支消费背上沉重的债
务负担怎么办？

“以前在学校没有太多的收
入，消费肯定得量入为出，所以
除非应急，平时我也不太会用信
用卡透支取现或账单最低还款
来支撑自己的日常开支，毕竟利
息不低。但是信用卡分期真的能
帮到我，记得那会儿我就是用建
行名校卡的分期功能买了笔记
本电脑和手机，后来求职那会儿
开销比较大，我也用过账单分
期”，刚研究生毕业参加工作的
小张对记者聊起了自己的看法，

“我觉得大学生为了更好地完成
学业而使用信用卡分期获得财
务帮助，无可厚非，这本身就是
一种对自己的投资，也是一种理
财能力的体现。”

在说起有些家长可能不同

意为孩子办理信用卡、怕冲动消
费欠下债务时，小张却有自己独
到的观点，“既然今后也要面对
各种房贷、车贷，作为大学生完
全可以通过信用卡来培养一下
自己的理财能力和信用意识。家
长和老师应该引导鼓励，如果只
是简单地反对我们办信用卡，反
而可能会把一些学生推向披着
校园贷外衣的‘毒贷款’，可能滋
生出更加严重的后果。”

循序渐进积累信用记录

记者咨询银行业的一位信
用卡专业人士获悉，目前银行对
大学生办理信用卡是开放的，但
根据监管要求，满18周岁但无稳
定收入的大学生申办信用卡需
落实第二还款来源，即要求父母
书面同意。如果父母不放心，也
可以为刚入学的孩子先办理一
张自己信用卡的附属卡，让子女
在大学期间就能先体验信用卡
的支付便利和理财功能，还有银
行的各种优惠活动。等到高一些
年级的时候，可以支持孩子办理
自己的信用卡，这样就能让孩子
从大学开始积累自己的信用记

录，这对今后的房贷、车贷、出国
留学等还是有帮助的。

据了解，目前很多银行都有
针对大学生的特色信用卡产品。
比如，建行推出了大学生信用卡
和名校卡两个系列，具有本异地
资金存汇零费用和免收本地本
行溢缴款取现手续费的功能，也
就是在外地的父母仅凭卡号就
可免费给子女打款，省去了汇款
费用。毕业时银行还可为学生免
费提供权威信用报告。

业内人士认为，让子女从大
学开始用信用卡，多积累一些金融
的实践经验和理财的实际知识，今
后走上社会面对纷繁芜杂的投资
理财事务，也能多一份从容和自
信。

大学生安全用卡小贴士：

1、直接到银行申请信用卡，
不要委托中介或不明身份的所
谓兼职“学长”代办信用卡，防止
个人信息外泄。

2、不要将自己的卡借给他人
使用。一旦产生违约债务，可能
不仅伤及兄弟感情，还伤钱、伤
信用。

3、保管好自己的密码。金融
账户的密码尽量与邮箱、微信、
QQ、电商平台的密码区分开，为
自己筑牢防火墙。

4、对来历不明的电话、短信、
链接，要提高警惕。牢记：验证码
是最后一道防线，任何向你索要
验证码的都是骗子。

5、真实消费、积累诚信。切勿
主动或协助参与信用卡套现行
为，不法中介及恶意商户诱惑持
卡人刷卡套现，不仅会给客户带
来巨大的经济损失，还会造成不
良信用记录。

开港30年来最艰难的日子正
困扰着这座国内第一大铁矿石
进出口港——— 日照港。

营业收入21 . 62亿元，同比减
少1 . 86%；归属于上市公司股东的
净利润仅为1 . 6亿元，同比大幅下
滑29 . 06%，这是日照港(600017)披
露的2016年上半年财务数据。

上述成绩已经是这家上市
公司“努力克服经营中的各项困
难”，“积极采取各种降本增效措
施”才最终取得的效果，“减缓效
益的下滑幅度”似乎并不容易。

而日照港集团的财务数据并
未公开。不过，从日照市东港区财
政局发布的东港区2016年1-6月份
贡献税收前50名企业名单中，日照
港集团仅以5084 .97万元排名第四。

“日照港不行了？净利润下降
近三成，纳税还不如个房地产企
业”，这份纳税名单公布后，当地的
一家自媒体以此为题报道了日照
港的纳税情况。而实际上净利润
下滑三成的主体是日照港股份有
限公司，纳税金额为1863 . 21万元，
在这份榜单中屈居第12名，在这个
位次前面，已有6家房地产企业。

一个尴尬的现实是，日照港
房地产开发有限公司以5208 . 58
万元的纳税额，位居这个榜单的
第二名，也就是说日照港集团以
及上市公司日照港的上半年纳
税金额尚不如集团旗下控股的
一家房地产公司。

这份以独立纳税人为统计
排名依据的榜单，共涉及包括日

照港集团及旗下子公司在内的6
家公司，这6家公司的纳税总额也
不足1 . 5亿元，按照这个数字计
算，全年也不过3亿元的纳税额。

而按照日照港集团汇总统
计口径的数据显示，2014年、2015
年日照港集团的纳税额分别是
7 . 03亿元和6 . 61亿元。

业绩持续大幅下滑，从日照
港的财报里可以获得更为直观
的感受。2014年日照港实现净利
润5 . 73亿元，同比下降28 . 55%；
2015年净利润下滑幅度扩大至
46 . 2%，净利润仅有3 . 08亿元，这
个数字创日照港近7年来新低。

澎湃新闻

□记者 于传将

9月18日，省政府办公厅发布
《山东省金融业转型升级实施方
案》，力争用3-5年时间，建成与我
省实体经济和创新创业相适应、
市场化水平较高、综合实力和服
务能力较强的现代金融服务体
系。争取到2017年，金融业增加值

占地区生产总值的比重达到
5 . 5%，到2020年达到6%左右。

《方案》就金融服务功能来
说，银行业存贷款年均增速达到
10%左右，直接融资年均增长20%
左右，保险行业保费收入达到
3600亿元左右。同时，普惠金融加
快发展，金融服务的覆盖面、可得
性和满意度明显提升。

金融组织和市场体系更加健
全，基本形成牌照齐全、有序竞
争、差异化发展的现代金融组织
体系，各类资本、商品、要素市场
协调有序发展；重点金融机构整
体竞争力和影响力明显提升；地
方金融组织规范发展，地方金融
资产占比达到40%以上。

金融对外开放水平有效提

升，“一带一路”沿线金融合作持
续加强，“走出去”金融服务明显
改善。济南区域性金融中心和青
岛财富管理金融综合改革试验区
建设深入推进，县域金融实力和
创新水平全面跃升。

此外，金融政策环境、法治环
境、人才环境、舆论环境、信用环
境进一步优化，消费者权益保护
得到加强；金融稳定形势得以巩
固，守住不发生系统性、区域性金
融风险的底线。

据媒体报道，刘女士
2011年6月去某国有大行的
一家支行存钱，被误导购买
了生命人寿的一款保险产
品，并称连续缴5年后即可取
出本金和收益，该款保险产
品的收益要比银行存款高。

刘女士回忆称，当时向
其介绍保险产品的工作人员
穿着和银行工作人员一样，
将其带到银行贵宾室为其介
绍产品，还为其演算收益，

“她当时还说 5 年缴费期满
后，就能把本金和分红都取
回来”。刘女士表示自己是在
银行里办理的业务，并且个
人保险投保单上盖的是银行
的公章，“因为信任银行我才
购买了这款保险产品”。

截至 2015 年 6 月，刘女
士已连续缴费 5 年，共计 10
万元。缴费日期过后，刘女士
接到了生命人寿工作人员打
来的电话，对方称让刘女士
到公司领赠品。刘女士称，她
原本准备顺便把 10 万元本
金取出来，但到了保险公司
提出该想法后，工作人员称
要再过 5 年刘女士才能取回
本金，并劝其继续购买该公
司的保险产品，刘女士没有
同意。

近日刘女士与生命人寿
交涉时，对方表示，如果刘女
士非要取钱的话，现在只能
拿到 9 . 8 万元，刘女士表示
不能理解，为何 10 万元钱在
保险公司放了六年，如今却
连本金都取不出来，还要搭
进去 2000 元。

记者在刘女士提供的保
险合同中看到，保险险种名
称为生命红上红 F 款两全
保险(分红型)和生命附加金
管家年金保险(万能型)，保
险合同生效日为 2011 年 6
月 8 日，合同期满日为 2115
年 6 月 7 日。

刘女士称，当时银行向
其介绍保险产品时说 5 年后
能取回本金和收益，自己就
认为合同期限为 5 年；生命
人寿的工作人员称要再过 5
年才能取回本金，自己就以
为是签了 10 年合同；但回家
后仔细一看才发现，合同期
限竟然长达 104 年。

“这太荒唐了，入保时我
38 岁，怎么可能再活 104 年，
我儿子都受益不了，得等到
孙子了”，刘女士说。

记者以刘女士家人的
身份联系生命人寿客户经
理时，对方表示，刘女士现
在想取回 10 万元本金并不
划算，因短期收益不佳，建
议客户留作养老；如果刘女
士执意取回本金，属于提前
终止合同的违约行为，按保
险合同规定，只能根据刘女
士投保金额目前的现金价
值为其退款。
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