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□记者 于传将

日前去香港买保险的新闻刷了屏。
据媒体报道，近期内地客连夜赴香港抢
购保险的热情高涨，场面比连夜抢房有
过之而无不及。

据每日经济新闻记者现场打探，10
月29日下午4:00，位于尖沙咀的英国保诚
保险办公楼12楼，能容纳上百人的大厅
座无虚席，临近下班时间，人流依旧很
多。而该层楼原本并不提供给客户验证
使用，因为客户数量太大，是临时加开
的，客户需在此等待叫号进行验证。

由于内地赴港买保险的人数激增，
导致香港多家保险公司都做出了延长
营业时间的决定，保诚保险决定将缴费
时间开放至夜里24点。很多人为了一张
小小的保单，连夜去香港排队抢购，到
底值不值？

赴港买保险热情高涨

一则“中国银联将于10月29日零时
暂停刷银联卡支付香港保费”的消息，
让在深圳出差的徐明做出了改签机票
的决定。他怎么也想不到，买房、买车都
没经历过摇号、排队的他，会因为一张
小小的保单，体验一回连夜排队的感
觉，“去香港买保险深圳的人最多，排到
晚上11点还很有精神。以前来香港抢购
化妆品、奶粉都没这样过，现在买保险
简直跟买白菜一样。”

“一出政策，我们的生意又增加了，
排队的人更多了。”香港友邦保险顾问
表示，香港多家保险公司都做出了延长
营业时间的决定。例如英国保诚保险就
决定将缴费处开放至夜里24点。

银联国际随后在深夜回应称，“并
未停止境外保险类商户的银联卡支付
服务。”

29日凌晨，银联国际再度发布公告
详细说明，称是银联国际通过商户交
易监测发现，部分境外保险类商户
存在单卡单商户多笔交易量激增
的情况。银联发布的《境外保险类

商户受理境内银联卡合规指引》重申相
关监管要求及业务规则，保证境内银联
卡在境外的合规使用。

虽然银联只是重申之前的要求，但
内地客赴香港抢购保险的热情依然高涨。

滚烫的POS机、为了排队占位的拉杆
箱、因为签字太多大呼“手断了”的内地
客……这些只是看得见的“疯狂”。一张张
保单背后，则是一连串令人尖叫的数字：
2015年香港每卖出5张寿险新保单，就有1
张是卖给内地客户的，占比20%；按保费计
算，内地客户2015年缴纳的316亿港元保费
占香港1308亿总保费的24%。

香港保险业监理处公布的统计数
据显示，今年上半年，香港向内地访客
发出的新单保费共计301亿港元，而在去
年同期，这个数字仅有139亿港元，增长
了一倍多。

香港保险性价比如何

据媒体报道，来自杭州
的一位女士在香港购买
了一款保额为10万美
元的重疾险产品，她
表示“保费低，更有
保障”是其选择来
香港购买保险的原
因，而且也是受了
身边同事朋友的影
响，“我有好多同事
都 买
了香
港
保险，
而 且 理
赔 起 来
也挺方
便 。”
事 实

连夜排队抢购
香港保险到底值不值？

果真如此吗？
记者咨询多名业内资深人士得

知，通常而言，投保年龄相同，重大疾
病保障范围大体一致的情况下，香港
的重疾险保费是比内地便宜的。就保
险产品定价来说，由于香港人均寿命
比内地长，所以香港的保险公司在做
产品设计的时候，其赔付率低于内地。
而保险产品的定价包含了赔付成本、
销售佣金和运营成本等因素，因而香
港的保费比内地便宜是有可能的。

而就保障来说，虽然香港保险和
内地保险一样，除了规定的28种重大
疾病，各家保险公司还会根据情况增
加其他重大疾病的保障。但即使他们
保障的范围是一样的，比如都保障恶
性肿瘤，内地的保险公司将恶性肿瘤
定义为不包括早期恶性肿瘤，而香港
的保险公司则在保障范围内，其保障
范围定义更加宽泛。

就投资收益来说，香港分红类险
种的定价利率比内地高1 . 5%-2%左
右，尤其是保监会对内地保险产品定
价利率做了限制后，香港保险产品的

优势更加明显。目
前 国 内 投 资
理财类保险的

定 价 利 率 封 顶 是
4 . 025%，主流
行价是3 . 5%，
而香港保险
产品的定价
利率普遍在

5 .5%以上。

香港买保险

买的是什么

去香港买保
险除性价比高以
外，也面临着一
定 的 风 险 ，比
如 法 律 、理

赔 、退 保
等 风

险。内地居民投保香港保险适用香
港地区法律，如果发生纠纷，投保人
需按照香港地区的法律进行维权诉
讼。与内地相比，香港法律诉讼费用
较高，可能面临较高的时间和费用
成本。

此外，香港保险是完全市场化
的，没有“保底”设置，保险公司一旦
破产，投保人很可能“血本无归”。如
果想要中途退保，投保人只能获得保
单的现金价值。香港监管部门对保险
产品的现金价值无具体要求，大多数
长期期交保单在保单前期现金价值
很低，前2年甚至为零。

风险和收益同时存在，那为什么
内地客赴港买保险还趋之若鹜呢？

记者了解到，香港的保单是以美
元计价的，很多内地客户把购买香港
保险作为丰富个人资产配置的一种方
式。美元升值人民币贬值，这本身就有
强大的吸引力，丰富资产配置是很多
人愿意去香港买保险的主要原因。

日前人民币汇率再次刷新6年新
低，今年以来人民币对美元的中间价
已经累计下调了1000多个基点，贬值
近2%，内地客户青睐香港的保险产
品，更多的原因在于分散汇率的风险
以及向境外转移一些投资，将人民币
换成美元出境，主动配置海外资产来
规避人民币贬值带来的资产损失。

此外，香港保险受欢迎还有一个
原因就是富裕人群可以用它来进行
资产转移，或者避税避债。去香港买
保险大额保单层出不穷就跟内地投
资者利用香港保单的途径进行资产
转移有关，是资本外流的现象在这方
面的反应。

业内人士透露，有负债较高的私
企业主，通过到香港买保险来转移资
产，即使内地企业清盘，保险赔付也
不用承担债务。大额保单的贷款功能
也相当诱人，把大额香港保单抵押给
相关金融机构，就能直接得到海外贷
款，这相当于一种变相的内保外贷。

从平安产险山东分公司获悉，11
月3日至11月13日期间，平安产险面向
山东区域客户开展“平安双11欢乐购，
冬季专享特色服务”客户回馈活动，凡
在此期间承保客户即可享受冬季专享
特色服务活动，包括特色泡温泉、免费
看电影、移动WIFI流量共享等服务。

据了解，在此期间投保平安车险的
客户还可参与抽奖活动，抽取iphone7、油
卡等类型丰富的奖品。目前，已经有济
宁、滨州客户抽中iphone7，手机已寄至客
户手中。

同时，连续三年在平安投保、连续
两年及以上未出险的“平安好车主”更
可享受到额外的保险回馈活动。

双11欢乐购，精彩多多，礼品多
多，只有您想不到，没有我们做不到，
时间有限，礼品数量有限，送完即止，
请赶快拨打电话4008-000-000转1号键
投保并参与吧，惊喜不断，服务无极
限。 彭馨

□记者 于传将
□通讯员 黄俊玲

11月7日，立冬。
在华海财产保险股份有限公司董事

长赵小鸣和山东广电网络集团董事会秘
书、山东广电全媒体董事长、近报融媒董
事长刘洪昌的见证下，华海保险与近报
融媒在济南签署战略合作协议。

刘洪昌向华海保险介绍了山东广电

网 络 集 团 省 、
市、县、乡网格
化的服务网络
布局以及 3 2万
公里有线电视
传 输 干 线 和
2 0 0 0万用户资
源 ，服 务 涵 盖

“电视、宽带、通
信、广告、影视
制作、物联网”
等 领 域 ，多 业
态 、跨 领 域 发

展，致力于打造全业务综合网络和信息
服务提供商。近报融媒则是媒体发展的
新探索，由山东广电网络集团与大众报
业集团共同打造的全国第一份以报纸为
基础、融合各种传播形式的全新融媒体。

赵小鸣表示，在华海保险成立两周
年之际，即将走往省外开展业务的重要
关头与近报融媒和山东广电网络集团的
合作更具有深远意义。华海保险作为山

东本土创新型的全面综合保险服务商，
也是国内首家以海洋保险和互联网保险
为发展特色的全国性、综合性保险公司。

华海保险依托于沿海地区和海洋
领域实力雄厚企业集团的股东背景，
注册资本1 2亿元。在开业尚未满两年
的时间里，华海保险已完成全省1 7地
市全面覆盖，预计今年保费收入将突
破10亿元。

“长风破浪会有时，直挂云帆济沧
海”，作为“金融+互联网+媒体”的跨界
融合的崭新模式，双方致力于开展全方
位的战略合作，通过发挥各自在专业技
术、受众范围、产品渠道等方面的优势
实现共赢发展。

双方共同表示将来可以在风险管理、
品牌宣传、服务民生、渠道开发等领域进行
更加深入的合作，努力推动资源共享和优
势互补，继续巩固在各自领域的引领优势，
不断提升服务经济发展和和谐社会建设能
力，促进文化职能和服务民生职能的充分
发挥。

华海保险与近报融媒签署战略合作 双11来啦！平安产险推出
尊享冬季特色服务

记者 郭建政 摄
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